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網路賺錢的方法有哪些

網路賺錢五模式

1. 推廣別人的產品

例如聯盟行銷。這是一種不用出門、不用進貨、不用寄貨、不用

收款的賺錢模式，只要在聯盟行銷平台註冊一個帳號，協助銷售

平台提供的產品，在網路上曝光，只要有人經由你的推廣連結到

了原廠網站去下單，原廠就會記錄你的帳號，然後在商品成交後

再撥發推薦獎金給你。
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2. 銷售自己的商品

產品分成有形的實體產品或無形的服務產品，無形的服務例如你

的專業知識分享、舉辦實體課程、線上課程、代買代購、唱片專

輯、電子書…等等。
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3. Google Adsense 廣告分潤

例如部落格文章裏穿插的小廣告或開啟 YouTube 影片上面的廣告

營利功能、YouTube 的會員功能定期定額收費…所謂的分潤就是

和平台商拆帳，實際收到的金額有一部份是給 YouTube 的。
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4. 直播打賞功能

YouTube 直播的超級留言、fb 直播的送星星、浪 live …等等各種

直播平台的抖內，都是讓直播主可以賺取利潤並與平台商拆帳的

營利模式。



6

新住民網上學 - 網路行銷

5. 直接與廠商合作接業配

在部落格或 YouTube 影片或直播節目裏置入廠商的產品協助行銷

曝光，每個案子專案報價，或依銷售量抽成。
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如何透過網路賺錢

如何透過網路賺錢：

1. 找出自己的興趣與專長

五種網路賺錢方法，來套用到你目前的想做的事。

˙ 妳想分享的內容，有沒有辦法幫忙推廣別人的產品 ?

˙ 妳分享的內容，能不能找到相關的貨源，或自己生產，變成自

己的產品來銷售？

˙ 你分享的內容是否適合放在部落格或 YouTube 平台？

˙ 你分享的內容能不能用直播的方式與觀眾互動呢？

˙ 你分享的內容未來是否有相關的廠商可以合作呢？
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2. 分享自己的專長在部落格與其他社群平台

每一種平台都有它的特性，我會建議妳把圖片和文章放在部落

格，當成妳的資料存放區，然後再把這些資料貼到 FACEBOOK、

IG、LINE 貼文串…等等各種社群平台！
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3. 根據觀眾的反應來決定未來的方向先一項一項嘗試，再從觀眾的

反應來看哪一項興趣最適合當成未來的主要事業！

4. 持續分享不要間斷

只要有人在 Google 搜尋關鍵字，你的文章就很可能被搜尋到，如

果你的文章愈多，被搜尋到的機率也會愈高，也就是你累積的數

位資產愈多，將來就可以省下愈多的行銷預算哦！



10

新住民網上學 - 網路行銷

哪一種網路賺錢的方式適合你

務必了解每一種賺錢方式的優缺點

1. 推廣別人產品

優點：

˙ 快速取得商品賺佣金

˙ 不用管金流物流

缺點：

˙ 需注意你產品是否仍然有效

˙ 需不斷產出新內容增加產品

˙ 無法收集客戶資料
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2. 銷售自己的產品

優點：

˙ 直接與客戶交易

˙ 擁有客戶名單取得回購機會

˙ 較好控制貨源與銷售時間點

˙ 經營自己品牌有完整掌控權

缺點：

˙ 要花很多時間與心力去經營
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3. Google Adsense 廣告分潤

優點：

˙ 只需設定簡單方便

˙ 完全被動收入

缺點：

 ˙ 需承擔失去賣產品機會之風險
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4. 直播打賞功能

如果你的粉絲夠多，而且都很忠誠，對你推薦的產品很有信心，

那你也能在直播裏直接銷售產品，前提是，妳要先想清楚，開直

播頻道目的是什麼，一開始就先規畫內容走向，先專注在同一個

類別裏，才能聚集相同興趣的觀眾群，也才能達到轉換的目的，

把粉絲變成客戶哦！

5. 直接與廠商合作接業配

業配合作方式：

˙ 抽取固定比例佣金

˙ 支付單案固定費用

˙ 支付單案費用並抽佣金



14

新住民網上學 - 網路行銷

什麼是名單收集頁

1. 留下粉絲專頁訪客名單，確保行銷效果，取得穩定的收入。

要盡量讓免費觸及的訪客願意留下名單，那妳之後有新的訊息發

佈就可以用群發的方式通知他們，確保大家都能收到你的訊息

哦！
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每一種社群平台都可能會有興衰期，當一個平台的用戶黏著度下

降的時候，妳辛苦的貼文也就無法再有大量的曝光機會，所以擁

有訪客名單，才能讓自己未來的行銷效果取得穩定的收入。

2. 申請 google 帳號，登入 google 雲端硬碟，收集訪客名單資料。

你只要有一個 google 帳號就可以登入 google 雲端硬碟，然後按

新增 Google 表單，就可以開始新增表單了，非常的方便。

等你收集愈來愈多的訪客資料，萬一哪一天某個平台不流行了，

例如 FB 愈來愈少人使用的時候，你自己手上有這麼多名單，就

可以主動發 email 或手機簡訊跟他們聯繫，這就是把名單掌握在

自己手上的好處。
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3. 善用社群平台，收集訪客資料，讓訪客變成付費客戶。

社群平台是行銷的好工具，我們要善加利用，但是不能完全的依

賴哦！在可以用的時候記得多收集訪客的資料，才有可能讓訪客

變成付費客戶哦！
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如何讓行銷流程自動化

1. 建立自己的訪客名單

我們必需要自立自強，要不斷收集訪客名單，這樣才能預防未來

平台關閉了或其他不確定因素而導致自己的收入中斷的風險。

2. 與粉絲建立信任關係

你平常在社群平台的貼文與頻繁的曝光，目的就是讓訪客了解你

的專業，讓粉絲們知道你能提供哪些服務來滿足他們的需求，一

點一滴建立他們對妳的信任感，未來在某一天，當你有付費商品

要推出的時候，就能夠讓一部份的人轉換成付費客戶囉！
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3. 使用自動化工具

Email 自動回覆系統，也就是讓收集名單的這個流程再進階，當

系統收到訪客填寫 Email 的那一刻，就自動回信給對方，並且每

隔幾天就自動再寄一封信件給對方，只要經過良好的置入性行銷

設計安排，就很有機會成交，而且讓客戶不會反感。
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自動化流程會用到哪些工具

1. 善用第三方郵件發送平台功能，掌握精準行銷方式

目前國際上比較知名的有 Getresponse、Converkit、Mailchimp、

ActiveCampaign 等公司，其中 Getresponse 有支援中文語系。
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自動回覆信件的系統，還會幫你統計有多少人打開了你發出的信

件，如果你的信件裏面有外部連結網址，它也會幫你統計有多少

人點擊了你的連結。
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2. 挑選 LINE、FB、IG 私訊功能，增加行銷機會

大多數的人都會收 email，只是看信的時間可能沒那麼即時，有

時候會隔個幾天才開信，再加上確實很多人會用 LINE 或 FB、IG

的私訊功能來溝通，所以現在的行銷工作變得很複雜，目前 LINE

官方帳號、FB 聊天機器人，也有類似的自動回覆連續訊息發送的

第三方平台可以使用，只是每多一項行銷工具，就多了一筆行銷

成本。
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如何讓客戶自動來找你

建立自己的網站原因：

1. 可設定自己專屬的網址

自己的網址就是品牌的象徵，經營自媒體最重要的就是具備品牌

思維，我們可以為自己的網站取名，設定專屬的網址哦。
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2. 功能彈性擴充性高

經營自己的平台一定是由淺入深，未來的需求一定會增加，使用

別人的免費平台功能有很多限制是無法自由擴充的。

3. 站內不會有別人的廣告

所有的圖文和影片，全都是自創內容，就算要安插廣告，都是廣

告自己要銷售的商品，擁有控制內容的完整自主權。
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4. 可安裝像素程式碼

這個功能超重要，但是很多人不懂，所以不太重視！像素就是各

家平台的分析器，例如 fb 和 google 都有提供像素程式碼哦。

買付費廣告原則

1. 先有超過 5 篇以上文章

2. 先做好名單收集頁
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如何收集大量的潛在客戶

收集訪客名單方式

1. 利用自媒體社群平台

2. 買付費廣告

3. 利用填問卷參加抽獎
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讓粉絲變成客戶方式

1. 曝光廣告文案

使用免費或付費的方式曝光廣告文案並導引至名單收集頁就必須

把時間花在事前的資料收集、強化我們的廣告文案，文案可以是

圖文或影片，吸引訪客停下來看、進而點擊連結。

2. 導引到名單收集頁

名單收集頁的內容是否吸引人，讓他願意留下個人資料這個階段

最重要的是如何寫出吸引他留下資料的文案內容，上一步如果成

功把訪客導引到這裏來，那麼給他一個理由留下資料，才算成功

完成第二階段的工作。
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3. 將名單收集頁內容吸引人

利用填問卷參加抽獎因為想抽獎，就會留下真實的聯絡電話或地

址，萬一真的抽中了才能收到通知。

而在網路上讓訪客留資料的方法也是一樣，只要你提供一個對方

很想拿到的禮物，而且不用抽獎，只要填寫正確的 email 就可以

了。
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什麼是個人品牌 如何樹立專家地位

銷售漏斗的行銷步驟：

1. 最大量的曝光

2. 願意留下資料

3. 願意持續接收電子郵件

4. 願意購買



29

新住民網上學 - 網路行銷

可以利用現在自媒體的力量，先做出自己的「個人品牌」。

個人品牌的組成要素主要有兩個關鍵，一個是「專家地位」，一個

是「人格特質」。

做出個人風格與特色，加上專業能力，建立個人品牌，樹立專家地

位，讓客戶留下來。
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Facebook 的活用方法

fb 個人帳號與粉絲專頁的不同

1. 個人帳號可限制觀看對象  

例如完全公開貼文給所有人觀看，或僅限朋友觀看，但是粉絲專

頁是完全公開的，任何人都可以看得見。
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2. 個人帳號必需雙向互加好友

粉絲專頁的訪客只要單向的按讚就可以成為粉絲，而成為了好友

與粉絲之後才能收到管理員的最新貼文訊息通知。

3. 個人帳號貼文無法購買廣告

粉絲專頁的貼文可以購買廣告增加曝光率讓陌生訪客也能看見，

所以為了加速貼文的曝光，一定要成立粉絲專頁。
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fb 粉絲專頁四大功能

1. 可投放付費廣告

這是現階段 fb 粉絲頁最主要的功能，早期會盡量收集大量粉絲是

因為貼文的觸及率很高，現在要拉高觸及率最有效的方法就是買

付費廣告。

在刊登廣告的時候，我們就必需設定「自定受眾」與「類似受眾」

來當成收看廣告的對象。
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2. 能私訊一對一聊天

fb 粉絲頁本身就能接受訪客的一對一聊天訊息，對於成交客戶非

常有幫助，對後售後服務也讓客戶感到安心。如果客戶量很大，

或想使用大量群發私訊功能的時候，可以租用 fb 聊天機器人的第

三方平台服務。
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3. 能被搜尋的關鍵字  

用心思考一下你的粉絲專頁主打的服務或商品是什麼，然後命

名的時就取相關的名稱當成關鍵字，當訪客有需求的時候，在

google 搜尋關鍵字就很容易在第一頁出現你的粉絲頁哦 !
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4. 能有多個管理員不需曝露個人帳號

粉絲專頁可以有多個個人帳號來共同管理，所以可以有多個管理

員輪流貼文或回覆訪客的私訊問題。
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LINE 的行銷活用方法

LINE 個人帳號濫發廣告訊息會被封鎖停權

1. LINE 的好友人數最多大約 5 千人  

2. 市面上有一些不肖業者在銷售一種可以用 LINE 大量一對一發送

訊息的軟體，聲稱可以利用這個軟體自動大量加 LINE 好友，再

大量發送廣告訊息給這些 LINE 好友，這都要很小心，一旦你使

用這類的軟體來大量發送廣告，不但花了軟體的錢，還遭到自己

的帳號被停權的後果。
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可使用 LINE 官方帳號做行銷

1. LINE 官方帳號就類似 FB 的粉絲專頁，可以有多個 LINE 個人帳

號進來當管理員。

2. 必須是使用者自己要求你的好友加入才會產生好友。
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3. 可以群發訊息給所有的好友，除非對方把你的官方帳號封鎖，否

則你群發的訊息所有好友都會馬上收到，不過群發訊息每個月有

500 則的限制，超過就要收費。
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4. 可以和好友一對一聊天。

5. 有一對一聊天和 AI 人工智慧自動回覆訊息的功能，可以降低手

動回覆訊息的人力成本。 

6. 不論是個人或企業都能使用 LINE 官方帳號。

7. 不論企業或個人的 LINE 官方帳號，可以使用的功能都是相同的。

8. 除了設定專屬 ID 和群發功能超過 500 則要付費之外，其他功能
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全都可以免費使用。

9. 有集點卡和優惠卷的功能，很適合用來維持好友的黏著度，避免

好友封鎖你的帳號。
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10. 群發訊息的內容可以包含文字、圖片、影片、語音檔、優惠卷、

問卷調查種類很多樣化。
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Instagram 行銷的活用方法

IG 商業帳號可購買廣告

IG 行銷功能

1. IG 以圖片和影片展示為主在經營 IG 的時候，要先以用好看的圖

片或影片吸引人點擊，才會有機會讓人看到你的文字在寫什麼內

容。
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2. IG hashtag 功能可增加曝光機會 hashtag 是一種主題標籤，只要在

關鍵字前面加個 # 字號，這個關鍵字就很容易被搜尋到，一篇貼

文最多可以放 30 個 hashtag，只要是與貼文相關的字詞，找出符

合時勢與品牌的關鍵字來當成 hashtag，就能增加被陌生訪客看

到的機率。
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3. IG 觸及率高於 fb 粉絲專頁目前很多網紅都會同步經營 IG 與 fb

粉絲頁，把同樣的圖文同時貼到這兩個平台，大家目前都一致認

為，在 IG 的觸及率高於 fb 粉絲專頁很多。
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4. IG 限時動態妙用無窮與一般貼文不一樣，發送限時動態的貼文只

能保留 24 小時就會消失了，所以就很適合用來做促銷優惠訊息

的發佈。

5. IG 帳號貼文可同時分享到其他平台 IG 貼文的時候可以選取想要

同步發佈的平台，例如 facebook、Twitter、新浪微博等，增加曝

光度又能節省重覆發文的時間。
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Youtube 的活用方法

保留數位資料，PO 到各種平台搶佔流量紅利

做出自己特色，累積個人品牌知名度

增加 Youtube 曝光率設定

1. 影片主旨包含關鍵字

關鍵字就是觀眾會搜尋的字，也是呈現影片內容的主要描述，例

如「推薦十大口紅人氣排行榜」讓人一看就懂妳的影片內容。
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2. 充份填寫說明欄

這個說明欄位最多可以填入 5 千個字，詳細的描述影片裏的相關

資訊很重要，這樣可以讓 Youtube 官方判斷妳的影片內容是屬於

什麼分類，以便做到正確的曝光給有那些有興趣的觀眾。

3. 設定標籤

標籤是妳自己對影片的分類，讓 Youtube 知道該推送妳的影片到

哪個類別，不過因為很多人濫用這個功能，所以要記得這個標籤

內容不要太多，而是要切合影片內容相關的關鍵字。
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4. 上傳封面縮圖

因為 Youtube 網頁上有太多影片與文字，在一堆密密麻麻的文字

裏，影片主旨的文字眾多影片中吸引觀眾，所以封面縮圖就變的

非常重要，要放入大大的主旨文字說明和相關圖片。
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5. 設定公眾權限

Youtube 的影片可以設定私人、不公開、公開三種權限，既然用

在行銷用途，我們當然要記得設定為公開，才能讓所有人觀看。
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6. 設定結束畫面

在片尾我們可以設定一到兩個結束畫面，就是讓觀眾可以點擊連

結到其他影片，主要目的就是讓觀眾可以停留在我們自己的頻道

更久的時間。
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7. 適度加上資訊卡

這個資訊卡的目的和結束畫面的影片類似，但卻能任意安插在影

片裏的任何時間點，方便觀眾去點擊，增加頻道曝光的時間。
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Telegram 行銷的活用方法

Telegram 主要功能

1. 頻道

公開頻道，讓妳的粉絲可以訂閱妳的有訂閱者收到訊息。私人頻

道就不能讓大家訂閱，只能由管理員發出連結給特定對象讓他們

訂閱，或由管理員直接把指定的對象加入頻道。
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2. 群組

群組功能有管理員的機制，不會被惡意翻群，管理員也可以控制

每個組員的發言權限。
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Telegram 優點

1. 免費群發訊息沒次數及人數限制

有很多人改用 Telegram 這個 APP 了， 因為這個 APP 可以免費群

發訊息，沒有限制接收人數與發送次數。

2. 雲端資料儲存沒空間限制

Telegram 的資料完全儲存在雲端，不需要自己備份，也沒有空間

的限制，所 以就算妳發了圖片或影片，都會一直保留住。
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3. 可群發給指定對像

一些付費的內容，不方便群發給所有人的訊息，就很適合用私人

頻道，群發給指定的對像就好。

換手機號碼，Telegram 須變更新號碼
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部落格該怎麼寫才能獲得高排名

部落格有文章分類及搜尋功能

將來你的文章內容愈來愈多的時候，可以利用清楚的分類和站內搜

尋功能找到自己的文章。
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部落格文章沒有限制且可永久保存

每一篇文章都沒有字數的限制、可以插入的照片數量也沒有限制、

還可以嵌入影片也不受數量限制，所以自己的部落格非常適合用來

永久性的保存自己的數位資產。

部落格高排名四大原因

1. 網站內容豐富

字數較多、有照片有影片，這樣的網站，就會讓訪客停留的時間

比較久。

2. 網站架構清楚分類

文章主題包含關鍵字、文章分類清楚、段落分明、分段主旨套用

較大或粗體字。
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3. 內部連結多

當妳的文章有很多篇的時候，就是增加內部連結的好機會。
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3. 反向連結多

反向連結指的就是別人的網站有連結到妳的網站，而且是彼此有

相關的內容。
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如何打造與眾不同的高獲利產品

善用包裝及行銷轉換知識型商品

任何產品都需要包裝，更需要行銷的方法，如果你直接在 FB 留言

回覆對方的問題，這就是缺乏了「產品的包裝」，如果妳回覆對方

「這個問題要收費才能回答哦！」這就是缺乏「行銷的方法」。
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把知識變成成本低、利潤高的被動收入

把自己的專業知識與經驗，包裝成影片並放在網路上銷售，就是一

種最棒的被動收入來源。
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運用第三方金流公司讓銷售完全自動化

可以直接在他們的官網免費註冊一個私人帳號或企業帳號，就能開

啟信用卡收款功能，然後把他們提供的程式安裝在 Wordpress 網站，

你的網站就能讓客戶線上刷卡、線上轉帳或去便利超商付款，只要

收到客戶款項，系統就會自動通知我們的 Wordpress 網站，自動開

通客戶的會員權限，讓客戶可以登入觀看他購買的線上課程。
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